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Im Stuttgarter Raum gehört die MDP-Kanzlei zu den tradi­
tionsreichen und etablierstesten Einheiten im Markt. Neben 
den steuerlichen Platzhirschen Ernst & Young und Ebner Stolz 
Mönning Bachem sticht vor Ort vor allem Bansbach als eine 
der renommiertesten Adressen für die steuerliche Rundumbe­
ratung des Mittelstands hervor, und dieser vertraut zum Teil 
schon seit Jahren, wenn nicht gar Jahrzehnten auf die Diens­
te der Gesellschaft, sei es im laufenden Steuergeschäft oder 
im Zusammenhang mit Projekten. Was in Corona-Zeiten fast 
überraschend anmutet: In schöner Regelmäßigkeit trat Bans­
bach zuletzt vor allem bei M&A- und PE-Transaktionen auf und 
kümmerte sich zum Teil sowohl auf Sell- als auch auf Buyside 
um Tax-Due-Diligence- sowie Strukturierungsprojekte. Dass 
das Team mittlerweile diesbezüglich weit über die Grenzen des 
Südwestens bekannt ist, zeigt das Mandat für den Hamburger 
Pharmagroßhändler Cranach Pharma beim Verkauf an Medios. 
Dass Bansbach sich zudem in den vergangenen Jahren intensi­
ver als so mancher örtliche Wettbewerber mit Themen wie Um­
satzsteuern und Verrechnungspreisen beschäftigt hat, hebt die 
Kanzlei von diesen ein ganzes Stückchen ab.

Oft empfohlen
Dr. Ulrich Ziegler

Aufstellung
Teamgröße: 101, davon 11 Partner, 40 weitere Berufsträger
Schwerpunkt in: Baden-Baden, Balingen, Freiburg, Stuttgart

Schwerpunkte: Konzernsteuern, Transaktionsteuern, vermögende 
Privatkunden, Verrechnungspreise
Was andere sagen: „nach den ganz Großen am Markt sicher eine der 
stärksten Einheiten in Stuttgart“
Kernmandantschaft: Mittelstand/Familienunternehmen, deutsche 
Großkonzerne, öffentliche Hand, gemeinnützige Unternehmen, 
vermögende Privatpersonen
Top-Mandate: Unmanned Systems Investments bei Verkauf an Te­
lerob; John P. Kummer bei Verkauf des Geschäftsbereichs ‚Kleben/
Dosieren‘ an Meridian Adhesives; Dieter von Holtzbrinck bei Kauf 
von PIN von Quantum Capital Partners; öffentl. bekannt: Breun­
inger
Weitere Mandate: Cranach Pharma bei Verkauf an Medios; J. Fried­
rich Storz bei Kauf von Schöppler; Datagroup bei Kauf der Mehr­
heit an Diebold Nixdorf Portavis; Swiss Automotive bei Kauf von 
Autoteile Pöllath; Klumpp Coatings bei Verkauf an Peter Möhrle; 
Prüfungsmandate: Maschinenfabrik Berhold Hermle, Computec, 
Klett-Verlag, Datagroup
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